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新会員推薦者のピン 
 

ウィルフリッド J. ウィルキンソン会長は、各自少なくとも1名の新会員をロータリーへ呼び込むこと

で、ロータリーの会員増強に力を入れるようロータリアンに奨励しています。会長の下で活動す

る指導者チームの中でこの目標を満たしたメンバーには、新会員推薦者ピンが贈られました。  
 

ウィルキンソン会長は、会員の表彰に関して、クラブも同様の奨励方法を取り入れることを呼び

かけています。複数の新会員を推薦したロータリアンには、ピンに番号タブを付けて、さらに別

の表彰を行うこともできます。  
 

ピンとタブは、RI徽章入り商品の被免許業者からご注文いただけます（英語）。 

 

 

勧誘の方策 
 

8月は会員増強および拡大月間です。ロータリー家族全体が、毎年、ロータリーの心臓部であ

るおよそ33,000クラブと120万人以上の会員に焦点を当てる特別な月です。ロータリーが偉大な

組織として発展してきた要因は、まさに世界中のこれらのクラブと会員の存在です。会員の増

強・拡大をこの月の31日間だけに限定してしまう必要はありません。そこで、以下に紹介するア

イデアを毎月一つずつ実行することによって、年度を通じて会員増強を常に胸に留め、優先さ

せるようお願いいたします。 

 

• 地元の商工会議所名簿に広告を掲載したり、折込広告を挟んだりする。 

• クラブの例会日・時間・場所とともに、自分の氏名、ロータリー・ロゴ、「ご招待いたしま

す」という語句を印刷した名刺を作成する。この名刺は、クラブの経費でクラブ例会に参

加してもらうための招待状の代わりとなる。  
• プログラム学友（例：ローターアクト、インターアクト、青少年交換、研究グループ交換）が

ロータリアンとなる資格を満たした時点で勧誘できるよう、対象者となる学友のスプレッド

シートまたはデータベースを作成しておく。 

• プログラム学友をゲストとして例会に招待し、有資格の学友を会員に勧誘する。 

• 配偶者をクラブに勧誘することを検討するよう会員に求める。その際、一年間、クラブ会

費の納金義務を免除するなど、入会の動機を与える。 

• 地域社会の新しい事業経営者に歓迎書簡を送る。 

• 地域社会のリーダーのための昼食会を開く。地域社会のリーダーである会員候補者を

一定の人数招待する責務を各会員に与え、その際クラブ会員が食費と招待状は、会員

の負担とする。会合中に、再生時間6分間のビデオ、「ロータリーとは」（449-JA）を見せ、

また、精力的なロータリー指導者を講演者として招く。 
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• 影響力を持つ事業経営者や地域社会のリーダーについて書かれた地元の業界誌や新

聞の記事をチェックしておく。 

• ロータリー・クラブの有意義な活動を実感してもらえるようなクラブ活動あるいはプロジェ

クトに会員候補者を招き、参加してもらう。  
• ロータリーの会員組織についての会話のきっかけをつくるため、ピンを着用したり、また

は「ロータリーについてお尋ねください」といったスローガンを印刷したTシャツを着るよう

会員に求める。 

• 最近クラブ例会で卓話を行った講演者名、クラブで代表される地域内の会社名、現在

地元で行われている奉仕プロジェクトなどをリストに挙げ、「私にとってどんな利点がある

のですか?」と称した新会員候補者用の小冊子またはパンフレットを作成する。  
• 人目を引く店頭にスペースを借り、地域社会でクラブが行っている活動についての展示

を行う。 

• ゲストまたは講演者として出席してくれた人々から名刺を集めておき、一人ひとりに感謝

の意を表し、再度例会へ招く内容の葉書などを送る。この際、ロータリー・グリーティン

グ・カード（980-MU）またはRIテーマの葉書（910-07MU）を購入し、ご利用ください。  
• 奉仕プロジェクト参加中にロータリー・ロゴの付いたものを着用する。 

• 新会員の推薦を名誉なこととして特別に扱う。クラブ週報や例会で推薦者を表彰する。 

 

 

意欲と熱意を分かちあいましょう 
 

会員候補者にとって、クラブ訪問中に感じるエネルギーの活発さほど大切なものはありません。

会員候補者は、皆さまのロータリー会員としての誇りだけでなく、その熱意を実際に肌で感じ取

る必要があるのです。クラブ会員が気さくで和気藹々とした態度で接すれば、ロータリアン候補

者はクラブが自分を歓迎してくれ、重要なことに携わる機会を提供してくれるのだという印象を

持つことになります。  
 

 

 
編集者： 会員増強部シニア・コーディネーター、Jana Bodensteiner（ジャナ・ボーデンスタイナー） 

 
国際ロータリー   電話：1-847-866-3000 

One Rotary Center  Eメール： membershipminute@rotary.org
1560 Sherman Avenue   
Evanston, IL 60201 USA  

 

ロータリー会員増強に関する詳細は以下をご覧ください。 

http://www.rotary.org/membership/index.html （英語）

http://www.rotary.org/languages/japanese/membership/index.html （日本語） 

http://shop.rotary.org/catalog/product_info.php?cPath=37_39&products_id=370&language=en
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